
Die LAPP Gruppe, gegründet 1959, ist ein Familienunternehmen mit Hauptsitz in 
Stuttgart und führend in der Kabel- und Verbindungstechnologie. Mit rund 5.700  
Mitarbeitenden weltweit und 80 internationalen Gesellschaften gehören wir zu den  
führenden Anbietern unserer Branche. Global vernetzt und regional verwurzelt gestal-
ten wir mit Leidenschaft für unsere Produkte und einem klaren Fokus auf Kundenser-
vice die Zukunft und halten so die Industrie am Leben!

Ihre Aufgaben:
•	 Konsequenter Ausbau unserer marktführenden Stellung

•	 Business Partner für Großkunden sowie für unsere Account Manager  
im Außendienst 

•	 Selbständige Identifikation und Verfolgung von Verkaufschancen bei  
Neu- und Bestandskunden

•	 Erstellung und Nachverfolgung von Angeboten, inklusive individueller 
Preiskalkulation

•	 Aktiver Verkauf durch Cross- und Upselling

•	 Unterstützung von Marketing- und Verkaufskampagnen

•	 Fallweise Reisetätigkeit im Inland erforderlich

Ihr Profil:
•	 Routinierter Teamplayer, kommunikationsstark mit hoher Einsatzbereitschaft

•	 Mindestens 5 Jahre Erfahrung im Vertriebsinnendienst bzw. im  
Verkauf/Einkauf (B2B)

•	 Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung sowie technisches Interesse und  
Affinität 

•	 Gute Englisch Kenntnisse (mindestens B2)

•	 Sehr gute MS-Office- und CRM-Skills runden Ihr Profil ab.

•	 SAP- oder andere ERP-Kenntnisse von Vorteil

Unser Angebot:
Als ein global agierendes Technologieunternehmen bieten wir Ihnen die warme  

Atmosphäre  eines Familienunternehmens, welches viel Wert auf ein positives, wert-

schätzendes Arbeitsumfeld legt. Es handelt sich um eine verantwortungsvolle und 

abwechslungsreiche Tätigkeit. Zusätzlich offerieren wir Homeoffice nach Vereinbarung, 

umfassende Fort- und Weiterbildungsprogramme (inkl. Verkaufstraining), zahlreiche 

Mitarbeiter-Benefits sowie Sport- und Gesundheitsinitiativen.

Senior Inside Sales 
Account Manager (m/w/d)
Kundenbetreuung und Verkauf im Innendienst 
Vollzeit 38,5h in Linz-Süd

Sie wollen frischen Wind in Ihre 
Karriereplanung bringen?

Als Senior Inside Sales Account 
Manager übernehmen Sie eine 
Schlüsselrolle in unserem Ver-
triebsteam und tragen aktiv zum 
Erfolg unseres Unternehmens bei. 
Dabei verantworten Sie den Ver-
kauf an ausgewählte Kunden und 
sind umsatzverantwortlich.

Wir freuen uns auf Ihre aussage-
kräftigen Bewerbungsunterlagen, 
die Sie zu Handen Fr. Mag. Melanie 
Aschenberger senden. 

LAPP AUSTRIA GmbH 
Bremenstraße 8, 4030 Linz 
Tel. 0732/781272 
staff.at.lat@lapp.com 
www.lapp.com/de/at

Jahresbruttogehalt ab 50.000 EUR 
plus Erfolgsprämie auf Vollzeit-
basis. Das tatsächliche Gehalt ist 
abhängig von Qualifikation und 
Erfahrung.

mailto:staff.at.lat%40lapp.com?subject=
http://www.lappaustria.at




